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8 1 VertrFPrV — Ziel der Prifung und Bezeichnung des
Fortbildungsabschlusses

Vertrieb-Fortbildungsprifungsverordnung
Stand: 28.09.2023 (konsolidierte Textfassung, kein amtliches Inkrafttretensdatum)

(1) Mit der erfolgreich abgelegten Priifung nach dieser Verordnung wird die auf einen beruflichen Aufstieg
abzielende Erganzung der beruflichen Handlungsfahigkeit auf der ersten beruflichen Fortbildungsstufe
der héherqualifizierenden Berufshildung nachgewiesen.

(2) Die Prifung wird von der nach dem Berufsbildungsgesetz zustandigen Stelle durchgefihrt.

(3) Durch die Prifung ist festzustellen, ob die zu priifende Person nach § 53b Absatz 2 Satz 1 des
Berufsbildungsgesetzes die Fertigkeiten, Kenntnisse und Fahigkeiten, die sie in der Regel im Rahmen
der Berufsausbildung erworben hat, vertieft hat und die in der Regel im Rahmen der Berufsausbildung
erworbene berufliche Handlungsfahigkeit um neue Fertigkeiten, Kenntnisse und Fahigkeiten ergénzt hat.
Insbesondere ist festzustellen, ob die zu prifende Person in der Lage ist, die in Satz 3 Nummer 1 bis 4
genannten Aufgaben unter Beriicksichtigung der 6konomischen, 6kologischen und ethischen
Dimensionen eines nachhaltigen Wirtschaftens eigenstandig und verantwortlich wahrzunehmen. Im
Einzelnen umfasst dies insbesondere folgende Tatigkeiten:

1. zielgruppengerechtes Auswahlen und Umsetzen der Vertriebs- und Verkaufsaktivitdten eines
Unternehmens,

2. bedarfsgerechtes Planen, Strukturieren, Durchfuhren und Nachbereiten operativer
Vertriebstatigkeiten, um Kundenbeziehungen nachhaltig zu sichern, Neukunden und Neukundinnen zu
gewinnen und die Riickgewinnung von Kunden und Kundinnen zu ermdglichen,

3. Entwickeln und Anbieten individueller Lésungen fir Kunden und Kundinnen,

4. Reflektieren eigener Verhaltensweisen und der Verhaltensweisen der Kunden und Kundinnen, um
den Verkaufsprozess zu optimieren.

(4) Fur den Erwerb der in Absatz 3 bezeichneten Fertigkeiten, Kenntnisse und Fahigkeiten bedarf es in
der Regel eines Lernumfangs von insgesamt mindestens 400 Stunden. Der Lerninhalt bestimmt sich
nach den Anforderungen der in § 3 in Verbindung mit den 88 4 bis 6 genannten Priifungsbereiche.

(5) Die erfolgreich abgelegte Priifung fuhrt zum anerkannten Fortbildungsabschluss mit der Bezeichnung
~Geprufter Berufsspezialist fir Vertrieb" oder ,,Gepriifte Berufsspezialistin fur Vertrieb®.
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